
Welche Dienstleistung bietet Lease-
plan und an welche Kunden richtet 
sich das Angebot?

Operational Leasing, auch Full-Ser-
vice Leasing genannt, ist das Kern-
geschäft von Leaseplan. Neben 
der Finanzierung einer Flotte inte-
grieren wir in den Vertrag sämtli-
che Fahrzeugkosten, wie beispiels-
weise Unterhalt oder Reparaturen. 
Für den Kunden hat dies den Vor-

teil, dass er jeweils Ende Monat ei-
nen im Voraus kalkulierten Preis 
bezahlt, in dem alles inbegriffen 
ist. Eine klassische Outsourcinglö-
sung also, bei der sich der Kunde 
auf sein Geschäft konzentriert und 
sich nicht mit der Bewirtschaftung 
der Fahrzeugparks auseinanderset-
zen muss. 

Welche Leasingformen gibt es für 
Fahrzeugflotten?

Den grössten Markt-
anteil der geleas-
ten Firmenfahrzeu-
ge hat das klassische 
Finanzleasing. Bei 
dieser Vertragsform 
werden die Anschaf-
fungskosten für einen 
Fahrzeugpark durch 
eine Bank oder eine 
Finanzierungsgesell-
schaft geleistet. Beim 
Operational Leasing 
hingegen wird der ge-
samte Fuhrpark an 

die Leasinggesellschaft übertragen. 
Diese übernimmt nicht nur die Fi-
nanzierung, sondern auch die Be-
wirtschaftung sowie das Risiko für 
den kalkulierten Restwert. Zirka 50 
000 Fahrzeuge aus einem Gesamt-
markt von 290 000 Firmenfahrzeu-
gen laufen bereits über ein Operati-
onal Leasing – Tendenz steigend. 

Was sind die Vorteile von Operatio-
nal Leasing?

Ein professionelles Flottenmana-
gement erzielt deutliche Einspa-
rungen. Wichtig dabei ist die trans-
parente Kalkulation, damit Firmen 
budgetierbare Ansätze haben und 
verbindliche, langjährige Kosten-
planungen erstellen können. Die 
Leasinggesellschaft garantiert die-
se kalkulierten Kosten und trägt 
eine eventuelle Minusdifferenz sel-
ber. Auf der anderen Seite spart ein 
Unternehmen durch das Wegfallen 
des Flottenmanagements Ressour-
cen und kann sich daher mehr auf 
das Kerngeschäft konzentrieren. Im 
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Falle eines Schadens beispielswei-
se wendet sich der Betroffene direkt 
an die Leasinggesellschaft.

Welche Kosten verursacht ein 
Fahrzeugpark?

Neben den Anschaffungskosten, 
dazu gehören Amortisations- und 
Zinskosten, sind Unterhaltsaspekte 
wie Service, Reparatur und Umbe-
reifung miteinzubeziehen. Mit diesen 
Werten kalkuliert die Leasinggesell-
schaft und erstellt einen verbindli-
chen Kostenplan. Hinzu kommen 
die Betriebskosten wie Treibstoff, 
Steuern und Versicherungen oder 
etwa Fahrzeugreinigungen. Diese 
Betriebskosten fakturiert der Ope-
rational Leasing-Geber normaler-
weise nach effektivem Aufwand.  

Ab wie vielen Fahrzeugen macht 
Operational Leasing Sinn? 

Bei einem Fuhrpark mit mehr als 10 
Fahrzeugen sollte man ein Operati-
onal Leasing auf jeden Fall prüfen. 
Es gibt Firmen, die konsequent auf 
eine Outsourcinglösung setzen und 
auch einzelne Fahrzeuge im Opera-
tional Leasing nutzen. 

Was macht Leaseplan um der Um-
welt Rechnung zu tragen?

Fragen rund um den Umweltschutz 

nehmen zu und kürzlich veröffent-
lichte Klimastudien schrecken auf. 
Sie belegen die Auswirkungen un-
serer Gesellschaft auf das Klimage-
schehen. CO2 spielt dabei eine ent-
scheidende Rolle. Es wird in unserer 
Gesellschaft in grossen Mengen 
durch Verbrennungsprozesse frei-
gesetzt. Im Zuge dieser Entwicklung 
reagiert Leaseplan (Schweiz) AG 
auf das wachsende Bedürfnis nach 
mehr Ökologie in der Fahrzeugpo-
litik. Unter dem Namen Greenplan 
lanciert das Unternehmen eine Be-

ratungsdienstleistung für Kunden, 
die sich für eine möglichst umwelt-
gerechte Lösung ihrer Fahrzeug-
flotte einsetzen wollen und sich mit 
«Corporate Social Responsibility» 
befassen. Die CO2-Emissionen der 
Dienstwagenflotte neutralisiert der 
Kunde dabei mit «myclimat». Un-
ter Greenplan bietet Leaseplan zu-
dem Fahrzeuge an, die einen mög-
lichst geringen CO2-Austoss haben 
und die Wirtschaftlichkeit nicht be-
einträchtigen respektive keine hö-
heren Kosten verursachen.

i
Kontakt

Leaseplan (Schweiz) AG
Bernstrasse 388

CH-8953 Dietikon

 Tel. +41 44 746 63 20
Fax +41 44 746 63 00

info@leaseplan.ch 
www.leaseplan.ch 

interview Magazin Ausgabe November / Dezember 2008

i71Fahrzeuge

buechlert
Cross-Out

buechlert
Replacement Text
63


